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Utbildning i basta format

INKOPSFORHANDLING

2 dagar

Kravet pa forhandlingskompetens vid inkdp av varor och tjanster dkar i snabb takt i och med hardare
konkurrens, fler samarbeten och ett mer komplext naringsliv. En inkdpare som kommer i kontakt med
férhandlingssituationer behdver idag ha mycket god kompetens i sitt omrade fér att inte forlora
vardefulla affarer eller na fram till dnskade mal

Leverantdrens saljare ar ofta val forberedda och har fatt bra saljutbildning. Genom att bli en duktigare
férhandlare sa férbattras dina odds att lyckas i férhandlingen.

Hur utfallet av en férhandling blir beror till storsta del pa dina fardigheter vad galler planering, taktik,
strategi och hantering av information.

Denna utbildning har fokus pa hur du férbereder och genomfoér férhandlingen. Du far god insikt i hur
viktig och central planeringsfasen ar, olika satt du kan bryta l&sningar under férhandlingens gang och hur
du kan arbeta effektivare genom din personliga férhandlingsstil.

Utbildningen ger dig ocksa férstaelse for hur du kan leda en férhandling dit du vill med hjalp av den
skilda informationen du och din motpart har.

Del av kursinnehall
Bakgrund och inledning
Forhandlingsprocessen
Planeringsfasen
Genomférandefasen
Strategiska val infor forhandlingen
Spelet kring férhandlingen
Din personliga forhandlingsstil
Ekonomi vid forhandlingen
Vardefulla checklistor infor férhandlingen

Malgrupp
Denna utbildning vander sig till alla som arbetar med inkdp och som leder eller medverkar i olika
forhandlingssituationer

Férkunskaper
Inga krav pa forkunskaper men det ar av fordel om du har erfarenhet av, eller arbetar med inkép dar
férhandling ingar. Vi anpassar kursen efter era forkunskaper och mal
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